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  ديباچه

 پيچيـده  و پيشـرفته  تجـارت  در اساسـي  عنصـر  دو مالي تامين و اعتبار ترديد، بدون
 عمـلاً  تجـاري  مبادلات و اقتصادي هاي فعاليت از بسياري دو آن بدون و امروزند جهان
 اسـت  سازوكاري فورفيتينگ مالي، تامين گوناگون هاي روش ميان از. نيست پذير امكان
 در و سـازد  مـي  امكانپـذير  را نقـد  و كمتـر  مبلغ به دار مدت تجاري مطالبات فروش كه

 مـدت  شـرايط  با را خود صادراتي كالاهاي تا سازد مي قادر را كالا صادركنندگان نتيجه،
 سـاير  بـا  رقابت در سوي، يك از ترتيب، بدين. رسانند فروش به هدف بازارهاي در دار

 از و كننـد  مي حفظ ندارند، نقدي خريد توان يا تمايل كه را خود مشتريان صادركنندگان
 خـويش  تجـاري  فعاليـت  در را پرداخـت  عـدم  ريسك و نقدينگي ريسك ديگر، سوي
  .دهند مي كاهش

 بـا  كـالا  صـادركنندة  آن از اسـتفاده  بـا  كـه  اسـت  مـالي  تامين روش يك فورفيتينگ
 مـالي  موسسه يك به رجوع غيرقابل مبناي يك بر خود مطالبه حق مثبتِ اسناد واگذاري
 بـودن،  قـراردادي  بنـابراين، . يابـد  مـي  دسـت  قطعي نقدينگي به فورفيتر، نام به اعتباري
 يك هر كه شوند مي محسوب فورفيتينگ گانة سه ابعاد بودن، مالي تامين و بودن اسنادي
 گسـتردة  پژوهش حاصل حاضر تاليف. باشد جامع پژوهش يك موضوع تواند مي آنها از

 رسـاله  قالـب  در كـه  اسـت  فورفيتينـگ  قراردادي بعد زمينه در افشار دكتر خانم سركار
  .  است درآمده تحرير رشته به اينجانب راهنمايي به نامبرده دكتري

 و فـورفيتر  صـادركننده،  و فـورفيتر  ميـان  گانه سه روابط در فورفيتينگ آثار و ماهيت
 كـه  اسـت  مهمي مباحث از ثانويه، و اوليه بازار در واردكننده، و صادركننده و واردكننده

 اين اعتبار و مشروعيت آن، بر علاوه. است پرداخته آن به تفصيل به مولفّ كتاب اين در
 دليـل  بـه  ايـران  هماننـد  اسلامي كشورهاي حقوق در كه است مسائلي از نوپيدا قرارداد
 در و قرارگيـرد  بررسـي  و بحـث  و مورد است لازم شرعي، موازين با آن مغايرت شبهه
  .است نمانده مغفول محترم نويسنده ديد از تاليف اين
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 اسـناد  همانند پرداخت مطالبه حق مثبت اسناد فورفيتينگ مبادله اصلي محور اگرچه،
 يـك  واگـذاري  و فـروش  مبادله، اين موضوع واقع، در اما است اسنادي اعتبار و تجاري
 اسـناد  واگـذاري  قالـب  در آن اسـمي  مبلـغ  از كمتـر  و نقد ثمن به دار مدت پولي طلب
 فقيهـان  اكثريـت  ترديـد  مـورد  ثالث شخص به دين بيع اعتبار و صحت اگرچه. باشد مي
 مـالي  »پـول « كـه  فرضـيه  اين مبناي بر اما است، قرارگرفته اماميه قيهان از برخي و عامه
 پـولي  دين بيع اعتبار و صحت در نبايد قرارگيرد؛ مبادله مورد تواند مي كه اعتباري است
 نظريـة . كرد ترديد است، شده بيان فقهي منابع در كه شرايطي رعايت با ثالث شخص به

 مـوزون  و مكيـل  كالاهـاي  مبـادلات  بـه  معـاملي  ربـاي  كـه  ديـدگاهي  مبناي بر صحت
 تقويـت  شـود،  نمـي  مـوزون  و مكيـل  غير كلي اموال و دين بيع شامل و دارد اختصاص

 همانند رجوع قابل غير مبناي يك بر نقد ثمن به دين مبادله كه فرضي در بويژه. شود مي
 و نـدارد  را فروشـنده  به رجوع حق فورفيتر يعني پولي دين خريدار كه باشد فورفيتينگ

 آن براسـاس  و پـذيرد  مـي  را سررسـيد  در ديـن  وصـول  عدم ريسك خريدار واقع، در
 بـه  دين خريدار توسط ريسك پذيرش. داشت خواهد را التفاوت مابه دريافت استحقاق
 بـر  مطهـري،  اسـتاد  همانند صاحبنظران برخي كه است مهمي نكته كلي، مال يك عنوان
 .كنند مي توجيه را نقد ثمن به دار مدت دين بيع آن، مبناي

  
  دكتر ابراهيم عبدي پور فرد

 دانشيار گروه حقوق خصوصي دانشگاه قم

  



  مقدمه

مطالبات، حقوق طلبكار با ارزش اقتصادي قابل تـوجهي بـوده و غالبـاً    از آنجايي كه 
دير زماني است كه تامين مالي مبتني بـر   ،1گيرند جهت تامين مالي مورد استفاده قرار مي

اي جهت جلب اعتبـار و تقويـت جايگـاه مـالي صـادركننده در       مطالبات به عنوان شيوه
تـه و ظهـور عقـود مـالي متعـدد از جملـه       المللي مورد توجـه قـرار گرف   قراردادهاي بين

  .  2فاكتورينگ، ليزينگ و فورفيتينگ دستاورد اين توجه است
باشد كـه بـه مـوازات     فورفيتينگ يكي از طرق نوين تأمين مالي مبتني بر مطالبات مي

فاكتورينگ، ليزينگ و مانند آنها، بـا كـاركرد و مـاهيتي مسـتقل بـه جلـب اعتبـار مـالي         
دهد تـا بـا    نمايد. اين شيوه تأمين مالي به صادركننده اجازه مي ميفروشندگان مساعدت 

اي، فـروش خـود را    قرار دادن ريسك عدم پرداخت بـه عهـده موسسـات مـالي حرفـه     
  .3افزايش دهد

بايد توجه داشت كه در روند فورفيتينگ سنتي و معمول چند دسته روابط قـراردادي  
(مبتني  ابطه قراردادي فورفيتر و صادركنندهو غيرقراردادي وجود دارد كه مهمترين آنها ر

(مبتنـي بـر    بر قراردادي مـالي فورفيتينـگ)، رابطـه قـراردادي صـادركننده و واردكننـده      
باشـد.   (مديون) مي اصلي) و رابطه غيرقراردادي فورفيتر و واردكننده / قراردادي تجاري

اند بـا   ياد كرده 4اصليقرارداد تجاري كه برخي از نويسندگان از آن تحت عنوان قرارداد 
يافتـه از   موضوع ارائه كالا يا خدمات ميان صادركننده و واردكننده منعقد و طلـب انتقـال  

                                                           

1. Lingyun Gao, “Flexibility in Assignment of Contractual Rights: Assignment of Account 
Receivable”, (2015): 231 https://www.ulapland.fi/loader.aspx?id=45d70ab9-8c76-45ad-
9f1f-e87d86525335; P.D.V Marash, Comprative Contrcat Law, England, France, 
Germany, (USA: Gower, 1994): 85. 

 حقـوق  تطبيقـي  (مطالعـه  فاكتورينگ مالي تأمين قرارداد حقوقي ماهيت« علي درزي، چكاب و فيضي نبي . غلام2
  . 510: )1393( ،2، ش5دوره  تطبيقي، حقوق مطالعات ايران)، و فرانسه انگليس، آمريكا،

3. Vincent Whittaker, “The Quick Buck, International Financing, and Forfaiting”, The Law 
Review Association, Thomas Jefferson School of Law San Diego, (2001): 1. 

4. Underlying Transaction or Original Contract 
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بانك ، ميان مشاراليه و متقاضينيز كه جهت تامين مالي  2. قرارداد مالي1شود آن ناشي مي
مسـتمر،  هرگونه معامله فوري، «شود، چنين تعريف شده است:  موسسه مالي منعقد مييا 

هـا، شـروط،    هاي بهره، اجناس، ارزها، سرمايه  آينده، اختياري يا معوض دربرگيرنده نرخ
ها و هر شيوه تامين مالي ديگري و هر بازخريد يا وام مبتني بر تضـمين، و هـر    شاخص

معامله مشابه ديگري به هر يك از معاملات مذكور در فوق منعقده در بازارهاي مـالي و  
. بايد خاطر نشان شد كه مـراد از موسسـه مـالي    »3املات مذكور در بالاهر تركيبي از مع

هـا بـه ارائـه خـدمات مـالي بـه        كليه موسسات مالي و اعتباري بوده كه در جـوار بانـك  
هـاي مـالي و اقتصاديشـان رو بـه      اشخاص حقيقي و حقوقي پرداختـه و دايـره فعاليـت   

  گسترش است.  
ر موارد نادري، برخلاف رويه معمول و سنتي البته بايد اذعان داشت كه فورفيتينگ د

خود، واگذاري دين از ناحيه مديون بر عهده موسسه مـالي اسـت كـه در ايـن صـورت      
علاوه بر اينكه در ماهيت با عقد ديگري مطابقت دارد، احكام و شرايط خـاص خـود را   

ديگـر در  داشته و رابطه ميان موسسه مالي و مديون نيز قراردادي خواهد بود. به عبارت 
فرضي كه موضوع فورفيتينگ واگذاري دين از ناحيه مـديون بـه موسسـه مـالي اسـت،      

گـردد و سـه    قراردادي سه جانبه ميان موسسه مالي، صادركننده و واردكننده منعقـد مـي  
  دسته رابطه قراردادي ميان ايشان قابل توجه و موضوع مطالعه خواهد بود. 

لي بـه سـالهاي پـس از جنـگ دوم جهـاني      اگرچه استفاده از ايـن شـيوه تـأمين مـا    
گردد اما همچنان ابعاد مبهم و ناشناخته فراواني دارد. چنانكه تلاش اتاق بازرگـاني   بازمي
نيز نتوانسـته   2013المللي در تدوين مجموعه قواعد متحدالشكل فورفيتينگ در سال  بين

ام و ترديـد در  در اين زمينه موفقيت چشمگيري محسوب گردد. در حقوق ايران نيز ابه ـ
در اسـتفاده مناسـب از آن   را ماهيت، اعتبار و احكام فورفيتينگ، تجار و موسسات مالي 

هاي متمادي اسـتفاده از انـواع طـرق تـأمين      دچار سردرگمي نموده است. در طول سال
چـه قـراردادي و تـابع كـدامين      ماهيتـاً  مالي، دقيقاً مشخص نشده است كـه فورفيتينـگ  

  مقررات است.   

                                                           

1. Uniform Rules for Forfaiting, Article2; United Nations Convention on Assignment of 
Receivables, Article 5; UCITRAL Legislative on Security Transactions, 2010: 11. 

2. Financial Contract 
3. UNCITRAL Legislative Guide on Security Transactions: 8. 
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اين رو بسيار حايز اهميت است كه پس از تعيين تعريفي دقيق و دربرگيرنده كليه از 
اركان و اجزاء فورفيتينگ، اين شيوه تأمين مالي را با ساير طرق مورد استفاده در صـحنه  

المللي مورد مقايسه قرار داده و مزاياي آن را براي هر يك از طرفين قـرارداد   تجارت بين
هـاي تـأمين مـالي، ماهيـت      ماييم. مقايسه فورفيتينگ يا ساير شيوهتجاري و مالي تبيين ن

مستقل آن را اثبات نموده و بررسي مستقل احكام و شرايط آن را توجيه خواهـد نمـود.   
روند تحقق فورفيتينگ، اركان و اسناد مورد مبادله در آن موضـوع ديگـري اسـت كـه از     

باشـد. همچنـين تعيـين     آن موثر مياهميت به سزايي برخوردار بوده و در تعيين ماهيت 
ماهيت و اعتبار آن در حقوق خارجي، فقه و حقوق ايران از اهميت بنيـادين برخـوردار   
است. زيرا تا زماني كه ماهيت اين طريق تأمين مالي بـه درسـتي تبيـين و تعيـين نشـده      

 هـاي حقـوقي آن بـه    توان در مورد اعتبار يا عـدم اعتبـار و همچنـين ويژگـي     باشد، نمي
صورت قاطع سخن راند. فورفيتينگ با قراردادهـاي زيـادي در حقـوق ايـران و حقـوق      
خارجي نزديكي و شباهت دارد كه نويسـنده را بـه بررسـي كليـه آنهـا و مقايسـه ابعـاد        

تـرين قالـب    نمايد. بـا انتخـاب مناسـب    مشترك و مختلف هر يك با فورفيتينگ الزام مي
(خواه فروش طلب يا واگـذاري ديـن) نوبـت بـه      حقوقي براي هر دو شكل فورفيتينگ

  هاي منتخب خواهد رسيد. هاي آن در هر يك از قالب تعيين ويژگي
يكي ديگر از مسائل مبهم و نيازمند مطالعه در رابطه با فورفيتينـگ تبيـين و بررسـي    

باشد. گفته شد كه معمولاً فورفيتينگ فروش طلب يـا حـق مطالبـه     روابط اطراف آن مي
باشد كه در اين صورت دو رابطـه قـراردادي    ز ناحيه صادركننده به فورفيتر ميپرداخت ا

ميان واردكننده و صادركننده از يكسو و صادركننده و موسسـه مـالي از سـوي ديگـر و     
همچنين يك رابطه غيرقراردادي ميان واردكننده و موسسه مالي ظهـور و بـروز خواهـد    

  بط هنوز به وضوح تعيين نشده است.  نمود كه حقوق و تعهدات هر يك در اين روا
در راستاي تحليل مناسب فورفيتينگ و ابعاد حقوقي متعـدد مـرتبط بـا آن سـوالات     

 گردد كه عبارتند از: چندي مطرح مي

 ليزينگ فاكتورينگ، قبيل از مالي تامين هاي شيوه ساير با آيا و چيست فورفيتينگ )1
 دارد؟ تفاوت تجاري اسناد تنزيل و

 كدامند؟ فورفيتينگ اركان )2

 گيرند؟ چه اسنادي به عنوان مثبتِ حق مطالبه يا تضمينِ آن مورد استفاده قرار مي )3
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هـاي حقـوقي    ماهيتي چه نوع قراردادي اسـت و چـه ويژگـي   فورفيتينگ از نظر  )4
 دارد؟

 اعتبار و آثار فورفيتينگ، به عنوان يك قرارداد تامين مالي چگونه است؟   )5

دفاعيـات مـاهوي مـديون در مقابـل خريـدار طلـب       وضعيت حقوقي ايرادات و  )6
 چگونه خواهد بود؟

در حقوق ايـران و اسـلام از پيشـينه چنـدين     » بيع دين«اگرچه بايد توجه داشت كه 
ساله برخوردار بوده و كتب، مقالات و رسائل متعددي اندر اعتبار، شـرايط و احكـام آن   

در حقـوق خـارجي مـورد    » طلـب انتقال «به رشته تحرير درآمده است و مشابه آن نهاد 
توجه مكرر نويسندگان و قانونگذاران قرار گرفته اسـت، چنانكـه كنوانسـيون آنسـيترال     

المللي به صورت خاص و مسـتقل بـه انتقـال     راجع به واگذاري مطالبات در تجارت بين
المللـي و   طلب به منظور فروش يا تضمين پرداخته و اصـول قراردادهـاي تجـاري بـين    

قراردادهاي اروپايي نيز در فصلي خاص مقررات مربـوط بـدان را تعيـين     اصول حقوقي
اند، اما در باب فورفيتينگ به صـورت خـاص، حتـي در حقـوق خـارجي، منـابع        نموده

مـيلادي بـه    1985محدودي وجود دارد. چنانكه تنها يك كتاب با عنوان مزبور در سـال  
قق فورفيتينگ، مزايا و معايب آن، رشته تحرير درآمده كه در آن به زباني علمي روند تح

اسناد مورد مبادله و تفاوت فورفيتينگ با ساير طرق تامين مالي مورد توجه قـرار گرفتـه   
عاد مبهم اين نهاد است. اما از آن سال تا كنون هيچگونه تلاش جدي در راستاي تبيين اب

به تكـرار   حقوقي صورت نپذيرفته و نويسندگان ذيل مباحث مختصريناشناخته مالي ـ  
به تفصيل بيان نمـوده در عبـاراتي    1985مكررات پرداخته و آنچه كتاب مذكور در سال 

سـازي ابعـاد    اند. كتاب مزبور نيز اگرچـه تلاشـي سـتودني در شـفاف     موجز بازگو كرده
باشد اما از قوت حقوقي چنـداني برخـوردار نبـوده و عـلاوه بـر       مختلف فورفيتينگ مي
ورفيتينگ توجه ننموده در تفصيل روابط اطراف آن نيـز موفـق   اينكه به ماهيت حقوقي ف

  عمل نكرده است.  
در اين باره مقالات خارجي محدودي نيز وجود دارد كه غالب آنها بـا مقايسـه ميـان    
فاكتورينگ و فورفيتينگ، مباحث عمده خود را حول محور فاكتورينگ تنظـيم نمـوده و   

انـد. شـايد بتـوان     مزاياي آن اكتفا كردهبيان و در پايان به تحليل مختصري از فورفيتينگ 
ترين شكل توجه به اين شـيوه تـأمين    مجموعه مقررات متحدالشكل فورفيتينگ را جدي
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المللـي و موسسـه    با مشاركت اتـاق بازرگـاني بـين    2013مالي معرفي نمود كه در سال 
وشنده و خريدار المللي فورفيتينگ به رشته تحرير درآمده و سعي در تقنين روابط فر بين

حق مطالبه پرداخت داشته است كه تنها به يك بعـد از ابعـاد متعـدد فورفيتينـگ توجـه      
نموده است. بنابراين از سويي تحليل مواد موجود در مجموعه مذكور و از سـوي ديگـر   

هـاي آن و   تعيين احكام ابعاد مسكوت در آن از قبيل نـوع قـرارداد فورفيتينـگ، ويژگـي    
واردكننده (به عنوان مديون اصلي در فـرض فـروش طلـب از ناحيـه      حقوق و تعهدات

دهنده دين در فرض واگذاري ديـون از ناحيـه مـديون بـه      صادركننده يا به عنوان انتقال
  نمايد.   حاضر را توجيه مي مطالعهفورفيتر) ضرورت 

در حقوق داخلي ايران نيز منابع علمي بسيار محدودي به شناسايي ناقص فورفيتينگ 
الملـل دكتـر    تـوان بـه كتـاب حقـوق تجـارت بـين       نمايد كه در اين بـاره مـي   مك ميك

بـه   312تـا   305عبدالحسين شيروي اشاره نمود كه در بياني بسيار مختصر در صفحات 
گونـه مقالـه    عنوان فورفيتينگ توجهي گذرا داشـته اسـت. همچنـين در ايـن بـاره هـيچ      

الملـل بـه چـاپ نرسـيده و      نپژوهشي در حيطه تخصصي حقوق و تجـارت بـي  _علمي
صرفاً مباحثي در مجلات اقتصادي يا حسابداري و از بعد مـالي و بانكـداري بـه رشـته     
تحرير درآمده است؛ كه بيش از آنكه فورفيتينگ را به لحاظ علمي مورد تجزيه و تحليل 

 ـ قرار دهد گردش كار و كاربرد عملي آن را بيان نموده ا اند. اما كتب و مقالات متعددي ب
عناوين انتقال طلب، خريد دين، بيع دين و تنزيل اسناد تجاري به رشته تحريـر درآمـده   
كه به دليل نزديكي در بعضي ابعاد حقوقي، در مورد فورفيتينگ قابليت استناد و اسـتفاده  

  را دارند. 
فصل به تحليل ابعاد حقوقي مختلـف فورفيتينـگ خواهـد     سهنوشتار حاضر در ذيل 

به تبيـين مفـاهيم   » هستي و چيستي شناسي فورفيتينگ«پرداخت. در فصل اول با عنوان 
هـاي تـأمين    مقايسه آن با ساير شـيوه  مالي،تامين ورفيتينگ، مزاياي اين طريق مرتبط با ف
پرداخته خواهـد شـد.    ده در آن، اركان تشكيل دهنده فورفيتينگ و اسناد مورد استفامالي

تبيين ماهيت حقوقي، اوصاف حقوقي، اعتبار و شـرايط و  «سپس در فصل دوم با عنوان 
ترين قالب حقوقي براي فورفيتينگ در نظام حقوقي داخلـي و   مناسب» احكام فورفيتينگ

خارجي مورد انتخاب قرار گرفته و بر همين اساس اوصـاف حقـوقي آن مـورد مطالعـه     
تبيـين و   ا توجه به قالب حقوقي منتخبهد گرفت. همچنين اعتبار فورفيتينگ بقرار خوا
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آثار فورفيتينگ در روابـط اطـراف   «در فصل سوم با عنوان تحليل خواهد شد. در نهايت 
، حقوق و تعهدات اشخاص درگير در اين طريق تامين مالي مورد توجـه و بررسـي   »آن

  قرار خواهد گرفت. 
  
  


